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Planifier et investir dans un environnement
économique incertain.




Le contexte

Le Salon de I'Epargne, de l'Investissement et du Patrimoine se veut un
rendez-vous incontournable visant a favoriser I'éducation financiere de
nos populations en leur apportant sur un Méme plateau, I'ensemble des
acteurs du monde de la finance, et en leur proposant des offres adap-
tées au budget de chacun. Il est congu comme un lieu de formation,
d'échanges et de solutions couvrant toutes les problématiques liées a
'épargne et aux investissements. Il présente un état des lieux, et invite a
la réflexion pour créer un environnement dans lequel chaque Franc dé-
pensé ou investi résulte de réflexions bien maries. Cette année encore, la
5éme édition du SEIP revient dans une édition hybride, alliant présentiel
et digital.

Quels types de produits d'investissement acheter ? Qu'est-ce que la di-
versification des risques et quels sont ses avantages? Comment investir
de fagcon optimale?

Cet évenement est dédié aux marchés financiers et ses réalités, a
'épargne en général, aux investissements quels que soient les véhicules
existants, a l'assurance vie et aux rudiments pour mieux gérer son pa-
trimoine.

Le salon et ses thématiques

Toute la journée, ce sont des thématiques d'actualité sur la finance,
I'épargne, l'investissement que des experts aborderont lors du Salon. Les
thématiques autour desquelles gravitent le salon sont

- Banque au quotidien

- Investissement et placements boursiers

- Immobilier et Investissement

- Epargne et retraite

- Financement des projets et des entrepreneurs

- Gestion financiere et gestion de I'épargne des familles

- Fintech

Des prises de parole de 30 a 45 minutes vous expliquant o

niere sim et ludique les bases de la finance et de l'inves
ment en entre e, les informations clés pour souscrire un prét
bancaire, les régles de base pour comprendre la bourse, le b-a-ba

Le campus bles sur le ma

de t des comptes di .
Des intervenants aux profils variés : gestionnaires de compte,
professeurs en économie, business angels et private equity, asso-

ciations.

Faites le plein de conseils pratiques lors d'ateliers pédagogiques
de 30 a 45 minutes animés par des professionnels : gérants d'ac-
tifs, assureurs, agents immobiliers, architectes, notaires, avocats,
experts comptables, banquiers, etc.

Conseils de
pro

Des espaces congus pour parler directement aux professionnels,
Les stands

comprendre les produits et solutions propc s, Des rencontres
directes entre le public et les partenaires.

Participants

Les Institutionnels

Les acteurs du secteur bancaire et de I'assurance
O Les partenaires techniques et financiers

Le secteur publique
Les organisations patronales

La demande

Dés les premiéres éditions du Salon de I'Epargne, nous avons pu consta-
ter le besoin que les participants avaient de mieux comprendre les pro-
duits financiers et de mieux maitriser leurs épargnes. Les questions de
financement, d'investissement et d'épargne sont au centre des préoccu-
pations de Monsieur et Madame tout le monde, mais aussi des entrepre-
neurs, des retraités, etc. Le salon de I'Epargne s'est donc inscrit comme
un évenement incontournable, la premiere plateforme en Cote d'lvoire
permettant l'interaction libre et en toute transparence entre les acteurs
du secteur financier et le grand public. Chaque année le grand public y
participe parce que :
- Il n'est jamais trop tard pour commmencer a épargner, apprendre a
épargner, faire les bons choix d'investissement ;
On retrouve sur une méme plateforme, différents acteurs proposant
des offres attractives ;
On gagne du temps;
On s'édugue a toutes ces notions qui peuvent sembler étre réser-
vées aux érudits.

Le salon et ses innovations

Cette année, afin de proposer aux visiteurs du salon de nouvelles expé-
riences, le SEIP 5 repense son programme avec de nouveaux formats
de prise de parole et des espaces repensés.
Durant 2 jours, le public est invité a rencontrer les professionnels du
monde de la finance, découvrir de nouvelles opportunités de place-
ment et des outils pour bien piloter leurs investissements.

- CEOTALK

- Conseils de pro

- Lecampus

- Sessions plénieres

- LaWebTV

Des conférences plénieres avec des intervenants de renom
qui vous apportent éclairage et expertise sur des sujets d'ac-
tualité ; des rédactions qui partagent leurs conseils pour I'an-
née a venir.

Sessions
pléniéres

qui ont su fa
EO sont invités a partager leur e
Les CEO Talks' rien e di issement. lls racontent au pu
comment les institutions de microfinance ou les banques,
ont pu les aider a construire leur busin r ndir leurs
entr ises.

Véritable outil d'éducation, la Web TV du salon diffusera deux
mois avant la date du salon des vidéos instructives sur des
questions financieres, des explications simples sur les produits
financiers des partenaires, et le jour J, des sides talks de 15 min
entre des experts, panelistes, et personnes du grand public
sur des thématiques importantes.

Web TV
recevoir des
conseils

Nombre de personnes attendues
6000 participants
30 keynotes speakers, 16 speakers pour le campus et les conseils de pro.

Exposants
Les Institutionnels

Le grand public (les salariés, la diaspora, les PME, les entre- |es SGE/SGI

preneurs, les industriels, les professions libérales, les inves- | es banques
tisseurs prives, les commercants, le secteur informel, les Les compagnies d'assurance, mutuelles de santé et fonds de pension
étudiants, les non-bancarisés, la diaspora). Les promoteurs immobiliers



Pourquoi exposer?

Cet évenement constitue un accélérateur de visibilité et d'opportunités pour chacun de nos partenaires, grace a sa stratégie de communication 360°.
L'importance des sujets abordés, vous permettent de vous inscrire ou de confirmer votre positionnement d'acteur incontournable du monde de la finance,
de surcroit dans une ére post-covid ou les questions d'épargne et de financement sont au coeur de toutes les préoccupations.Le caractére hybride de 'édi-
tion 2022 vous permettra d'échanger de fagon privilégier en ligne et en présentiel avec une audience élargie demandeuse d'innovations, et de solutions
bancaires ou financiéres, pour ainsi recruter de nouveaux clients.

Etre un membre actif
de la plateforme du

Présenter vos offres et
opportunités adaptées
aux besoins des
investisseurs

Rencontrer les
épargnants et
potentiels
investisseurs

Mobiliser

Elargir sa
I'’ensemble des g

clientéle grace
au salon

Pourquoi
participer ?

salon et développer

acteurs du o
son image

marché financier

La comm’

En tant que partenaire, bénéficiez de la visibilité que vous offrira une campagne 360° permettant de toucher plus de 8
000 000 de personnes.

- Une campagne d'affichage dynamique dans les communes d'Abidjan pendant 2 mois

- Une campagne dans la presse nationale avec des bandeaux a la une des principaux journaux

- Une campagne digitale sur 5 mois vous offrant de nombreuses parutions via les partenariats média en ligne et a
travers les réseaux sociaux

- Une campagne soutenue par des influenceurs et experts du monde de la finance
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Programme prévisionnel

Jour 1 Jour 2

07H30 - 09HOO0

Accueil et installation des invités

09HO0O0 - T0HOO

Cérémonie d'ouverture

T10HOO - 10H30

Ouverture des stands

T10H45 - 12H15

Session pléniére 1- Théme : a préciser

12H30 - 14H00

Déjeuner (Sponsorisé)

14H30 - 16HOO

Session pléniére 2 - Théme : a préciser

15H30 - 16H15

16H30 - 17H15

17H30 - 18H15

Le Campus 1 Conseils de pro 1
Théme : a préciser | Théme : a préciser

Le Campus 2 Conseils de pro 2
Théme: a préciser | Théme : a préciser

Le Campus 3 Conseils de pro 3
Théme : a préciser | Théme: a préciser

07H30 - 09HOO

Accueil et installation des invités

09HOO - T0H30

Session de pléniére 3 - Théme : a préciser

TIHOO - 12H30

Session de pléniére 4 - Théme : a préciser

12H30 - 14H00

Déjeuner (Sponsorisé)

14HOO - 14H45

Le Campus 4
Théme : a préciser

Conseils de pro 4
Théme : a préciser

15H00 - 16H30

Session pléniére 5 - Théme : a préciser

16H30 - 17H30

CEO TALK

17H45 - 18HOO

Cérémonie de cloture




Les éditions précédentes en images

Edition 2018
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ACCUELL

Salon de I'épargne, de I'investissement et du
patrimoine 4t or direct

Publié par BeLive @ - 26 novembre 2020 @

Animation Thématique 3 - 26nov 3 17h00 - Promotion de
'entrepreneuriat en milieu jeunes : Effet de mode ou réelle solution
de lutte contre le chémage en période post covid-19.

Intervenant : Vincent KADIO - Head Direct Banking Ecobank Cote

Rappor surFevauaiond Timpact socsrcanaamique du

12141
Persomes touchées  Interactions

. Salon de I'épargne, de linvestissement et du

patrimoine était en direct

v Belive @ o

Théme : Investissement et Financement des entreprises en
période post Covid-19 : Les nouvelles opportunités
Panélistes : Stan ZEZE-BAYARD, CEO & Chairman, Bloomfield
Investment Corporation ; Jean-Luc KONAN, Président Directeur
Général, COFINA Groupe ; Paul ASSANDE, Conseiller Technique du
Directeur Général, Agence CI-PME; Ismaél CISSE, Directeur
Général, SIRIUS CAPITAL
Maodératrice : Meinna GWET, Regional Head, Corporate Finance
Loans & Liquidity , Ecobank Céte dvoire

Super protique.
smple,

Salon de I'épargne, de I'investissement et du
patrimoine 6131t on cirect
elive ® -2 @

Session pléniére 3 : Théme : Mobile Money et banques : quelle
synergie pour I'inclusion financiare 7

Panélistes : Tolla Jean KONAN, Directeur Régional Gestion de Ia
Liquidité pour les entreprises (UEMOA), ECOBANK ; Youssouf
FADIGA, Directeur Général, BNI ... Afficher la suite

15832 959

Perscnnes toushées Inieraciions

. Salon de Iépargne, de l'investissement et du
patrimoine était en direct
Publié 25 novembre

°

Session Pléniére 1: Theme : Epargne et investissement en période
post Covid-19 : Opportunités et menaces pour la classe moyenne
Ecobank Cote d'voire

Avec la modératrice Mariam DJIBO - ADVANS

Etles panelistes... Afficher la suite

24304 2216
Personnes touchées Interactions

salon de I'épargne, de Iinvestissement et du
patrimoine était en direct

Publié par Belive @ - 26 novembre 2020 - @

Session pléniére 4 - Une famille, un toit : Propositions et solutions
des différents acteurs de Iimmobilier

Pandiistes : Désirée Eliane YACE, Directrice Générale, BHCI ;
Stéphane AFFRO, Directeur Général, Kaydan Groupe ; Maitre
Larissa GADEGBEKU-ASSI, Notaire Office notarial LGA ; Williams
BELLA, Directeur Général, Property Kro

Modérateur : Issa DIABATE, Directeur Général, Koffi & Diabaté
Architectes

Bier s

22182 1301
Personnes touchées  Interactions

Edition 2021

Contacts

@ sales@salondelepargne.com / fanta@lagence.ci
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